


Su�gimos con el genuino deseo de t�ans�ormar 
vidas, basándonos en acciones positi�as y 
�esponsables que integ�an nuest�os �alo�es, 
log�ando nuest�a visión emp�esarial con el 
fin de �ortalecer solidas �elaciones de 
negocios de por vida. 



Comercializamos modelos de inversión que nos aseguran 
alcanzar los objetivos de nuestros clientes logrando un 
impacto positivo en el negocio inmobiliario en el Caribe 
Mexicano.  



Ser líderes mundiales del negocio inmobilairio 
representando al Caribe Mexicano, contribuyendo 
al crecimiento de la zona a través de nuestros 
desarrollos inmobiliarios enfocados al beneficio 
del entorno urbano.



ÉTICA RESPONSABILIDAD INNOVACIÓN

RESPETOFLEXIBILIDAD PASIÓN



�e lle�amos paso a paso haciendo 
un t�aje a la medida de acue�do a 
tus prioridades log�ando juntos tus 
objeti�os de in�e�sión.

�u satis�acción es lo más importante.



Tulum
NUESTRAS UBICACIÓNES



Playa del Carmen
NUESTRAS UBICACIÓNES



LEGALESMARKETINGVENTAS ADMINISTRACIÓN



Asesoría inmobiliaria: 
-Compra
-Venta

C�eación y desar�ollo de 
est�ategias come�ciales:

-Desde etapa ce�o hasta la post�enta

Infraestructura: 
-Comercial

-Legal

Conceptualización de p�o�ectos



Más del 50% �endido 

2022

Conceptualización 
y est�ategia de 
come�cialización

2019

SOLD OUT

Diciemb�e 2021
90% vendido

SOLD OUT

SOLD OUT

SOLD OUT
Ma�zo 2022

NUUCH

Inicio de come�cialización

2021

2022

2022 2022

Ent�ega
Junio 2023

Ent�ega
Junio 2022



Un desar�ollo de 



Un desar�ollo de 



Un desar�ollo de 



NUESTRA ESTRATEGIA 
DE COMERCIALIZACIÓN 



Friends & Family

Pre Lanzamiento

DURACIÓN DESARROLLOETAPAS DE LA COMERCIALIZACIÓN

VARIABE DEPENDIENDO DEL DESARROLLO

1 a 6 meses

3 meses

VENDEMOS  A CLIENTES FIDELIZADOS 
(PRIMEROS PRECIOS)

GENERAMOS RESERVAS DE UNIDADES  
A PRECIO INICIAL

DESARROLLAMOS LA ESTRATEGIA 
PRE LANZAMIENTO

ESTRATEGIA INICIAL DE VENTA 
CON CLIENTES IMMO - SET UP 

HERRAMIENTAS DE 
COMERCIALIZACIÓN

DURACIÓN DESARROLLOETAPAS DE LA COMERCIALIZACIÓN

RECOPILACIÓN Y CREACIÓN DE 
MATERIALES PARA PROMOCIÓN 

A LOS DIFERENTES 
CANALES - PRESUPUESTOS 

PARA MARKETING

APERTURA DE INVENTARIO AL 
MERCADO DE BROKERS Y 

MARKETING LEADS  
(ENFOCADO A BASE 

DE DATOS IMMO)



Lanzamiento

3 meses

DURACIÓN DESARROLLO PROCESOETAPAS DE LA COMERCIALIZACIÓN

INICIO DE OBRALANZAMIENTO OFICIAL 
DEL PROYECTO

EVENTO NETWORKING BROKERS / CLIENTES

POTENCIAR TRAYECTORIA DESARROLLADOR

CASOS DE ÉXITO

LANZAMIENTO OFICIAL PROYECTO

ANUNCIO INICIO DE OBRA

PROMOCIONES

6 meses a 1 año

DURACIÓN DESARROLLO PROCESOETAPAS DE LA COMERCIALIZACIÓN

FIDELIZACIÓN

EVENTOS DE PROMOCIÓN 
Y NETWORKING

BROKERS Y CLIENTES 
POTENCIALES

PROSPECTACIÓN DE 
NUEVOS CLIENTES

PROMOCIÓN DEL PROYECTO

REVISTAS ENFOCADAS A CAPTACIÓN CLIENTES 
POTENCIALES SEGÚN SU SEGMENTO

OTROS MEDIOS PUBLICITARIOS

Construcción

VARIABLE DEPENDIENDO 
DE LAS FECHAS DE 

ENTREGA DEL DESARROLLADOR

DURACIÓN DESARROLLO PROCESOETAPAS DE LA COMERCIALIZACIÓN

SOLD OUT DEL PROYECTO

POSICIONAMIENTO Y CERTEZA

CASOS DE ÉXITO

DESARROLLO DE NUEVO PROYECTO

INICIO DE ETAPA AL CONCRETAR TODOS 
LOS CIERRES DE CONTRATO, 

ESTRATEGIA PARA NUEVO LANZAMIENTO 
EN CONJUNTO CON EL DESARROLLADOR

Entrega



Comercializadora matriculada 
ante 

91*****************89 

EVENTO NETWORKING BROKERS / CLIENTES

POTENCIAR TRAYECTORIA DESARROLLADOR

CASOS DE ÉXITO

LANZAMIENTO OFICIAL PROYECTO

ANUNCIO INICIO DE OBRA

REVISTAS ENFOCADAS A CAPTACIÓN CLIENTES 
POTENCIALES SEGÚN SU SEGMENTO

OTROS MEDIOS PUBLICITARIOS

INICIO DE ETAPA AL CONCRETAR TODOS 
LOS CIERRES DE CONTRATO, 

ESTRATEGIA PARA NUEVO LANZAMIENTO 
EN CONJUNTO CON EL DESARROLLADOR





“Nuestro objetivo es transformar vidas, 
creando y fortalenciendo exitosas 
relaciones de negocio de por vida.”






